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ETUDES GRATUITES ET REMUNEREES

@_OBJECTIFS DE LA FORMATION

Le BTS Commerce International a pour objectif 'acquisition de compétences pour
la réalisation d'opérations liées a I'importation, I'exportation, I'organisation du
transport, la gestion des contrats et le suivi des commandes.

Cette formation prépare aussi les étudiants aux techniques commerciales pour I'ap-
proche et le développement de produits ou de services sur les marchés étrangers.

m_PROFIL DE L'ETUDIANT

Vous étes adaptable, curieux, dynamique, motivé et avez un go(t prononcé pour
tout ce qui est lié a I'international (voyages, culture, économie, échanges....).
Communiquer en langues étrangeéres, dont obligatoirement I'anglais, ne vous fait
pas peur.

Vous aspirez a mettre en adéquation formation théorique et pratique : pragma-
tisme, sens des responsabilités et de I'autonomie sont requis.

O DEBOUCHES

Cette formation vous prépare entre autres, a occuper des postes tels que Assistant
import-export, Agent commercial ou d'exploitation logistique, Assistant de transi-
taire, Collaborateur dans un service marketing, ...

Vous pourrez aussi faire le choix de poursuivre vos études vers une école de
commerce a vocation internationale (CESEMED, EUROMED,...), LEA, Ecoles de
transport international, MSTCI a Aix en Provence,...

Quelgues exemples d'entreprises
partenaires :

African Logistics, Antomarchi,
Cabus & Raulot, Challenge,
International, Cie Giraud, CMA
CGM, Eurocopter, Gymnova,
IMED, Leon Vincent, Mory

Diplome d’Etat EGL, Pellenc, Phocéenne de
Négoce, Sagatrans, Schenker,
BTS commEeRrce Ziegler ...

INTERNATIONAL




COMMERCE INTERNATIONAL
a référentiel européen
EN CONTRAT D'APPRENTISSAGE

@_CONDITIONS D'ADMISSION

Etre titulaire du Baccalauréat,
Avoir un niveau correct dans 2 langues étrangéres dont I'anglais,
Avoir un entretien avec la responsable de la section.

B SPECIFICITES DE L'ISMC

Alternance : deux jours en UFA et trois jours en entreprise chaque semaine.

- La section est encadrée par un responsable et une équipe pédagogique dont la
mission est de personnaliser le parcours de chaque étudiant.
- L'équipe pédagogique va au-dela du programme scolaire et propose aux étudiants
des animations en adéquation avec la formation, visant a développer des compéten-
ces de terrain permettant de faciliter leurs choix professionnels futurs.

Des animations professionnelles en adéquation avec la formation, exemples :
Conférence sur la Globalisation animée par la Ministre du commerce extérieur, Parti-
cipation au Challenge APEX, Débat sur les métiers de l'international en présence de
Conseillers du commerce extérieurs et d'entreprises partenaires, Conférence débat
animée par I'Ambassadeur du Panama,...
- Une convention de partenariat avec les C.C.E.F. - Conseillers du Commerce Exté-
rieur France Provence Corse - fait I'objet, entre autres, d'une certification profes-
sionnelle.
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@ _ORGANISATION DES ETUDES

Matiéres Coeff.

Culture Générale et expression
Communication en LVA (anglais)
LVB
Environnement économique et juridique
Communication et management interculturels
Prospection et suivi de clientéle
Etude et veille des marchés étrangers
Informatique commerciale }
Gestion des opérations import/export
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Formation pratique
Trois jours par semaine en entreprise évoluant a l'international (import, export, transit ...)
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